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労務費の適切な転嫁のための価格交渉に関する当社取り組み方針 

 

 

令和 5 年 11 月 29 日付けにて内閣官房新しい資本主義実現本部事務局及び公正取引委員会か

ら公表された「労務費の適切な転嫁のための価格交渉に関する指針」に則り、発注者としてのアクセンチ

ュア株式会社（以下「当社」といいます。）の取り組み方針を以下に示します。 

 

 

記 

 

当社は発注者として、受注者におけるコスト構造において占める割合が高い労務費及びその他のコスト

（二次取引先以降のコストを含みます。以下同じです。）の適切な価格転嫁を通じた取引適正化を

推進するために、次のことに積極的に取り組みます。 

 

⚫ 受注者からの、労務費及びその他のコストの上昇を理由とした価格引上要請・価格

協議の要請に、迅速かつ誠実に対応します。 

⚫ 受注者からの、前述の価格引上要請・価格協議の要請を、不当に拒絶することは致

しません。 

⚫ 受注者からの、前述の価格引上要請・価格協議の要請を理由とした不利益取扱い

を行いません。 

⚫ 発注者として、受注者に対し、定期的に価格協議の必要性を呼び掛けていきます。 

 

 

以上 
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Accenture’s guidelines for price negotiations with suppliers  

on their appropriate shifting of labor costs 

 

 

In accordance with the “Guidelines Concerning Price Negotiation for Appropriate Shifting of 

Labor Costs” jointly issued by the Secretariat of New Form of Capitalism Realization 

Headquarters Cabinet Secretariat and the Japan Fair Trade Commission as of November 

29, 2023, the policy of Accenture Japan Ltd (hereinafter referred to as "Accenture"), as an 

order-placing company, is as follows. 

  

Accenture, as an order-placing company, will proactively implement the following actions to 

promote appropriate transactions by ensuring suppliers appropriately pass on labor and 

other costs (including costs from secondary suppliers onward. The same applies 

hereinafter.), which account for a high proportion of the costs, in their prices. 

 

⚫ We will respond promptly and sincerely to suppliers’ requests for price increases and 

price negotiations due to rising labor and other costs. 

⚫ We will not unreasonably refuse suppliers’ above-mentioned requests for price 

increases and price negotiations. 

⚫ We will not treat any supplier unfavorably because of their above-mentioned requests 

for price increases and price negotiations.  

⚫ We, as an order-placing company, will regularly communicate the importance of 

holding a price negotiation to suppliers. 

 

### 


